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Mision del Colegio de Abogados: “Garantizar a la sociedad costarricense la idoneidad en el
ejercicio profesional de los Abogados, tutelar sus intereses gremiales y promover el desarrollo de
las ciencias juridicas”

Objetivo del Colegio: De acuerdo a la Ley Organica del Colegio de Abogados No 13 del 28 de
octubre de 1941 y sus reformas, nuestra institucion tiene como objetivo principal: Velar por el
progreso de las ciencias del Derecho, el decoro y realce de la profesion del Abogado, estimular el
espiritu de unién de sus miembros, protegerlos y, en general, defender los intereses del gremio

DESCRIPCION

El curso Argumentacion en Litigios Orales ofrece al litigante la posibilidad de desarrollarse en
materia de argumentacion oral y en teoria del caso. La metodologia que se presenta implica
una formacion en el desarrollo de técnicas de persuasion y de conviccion, necesarias para el
éxito en Sala. Con la nueva modalidad de oralidad en las sedes judiciales, el abogado y la
abogada conoceran y practicaran las formas de argumentacién oral como modelos para
generar una participacion digna y satisfactoria en los procesos judiciales, procedimientos
administrativos y en las mesas de negociacion.

Objetivo General:
Desarrollar las técnicas de argumentacion en litigios orales.

Objetivos Especificos

Conocer las técnicas de argumentacion en litigios orales.

Determinar las metodologias ligadas a la teoria del caso

Discernir sobre las formas en que puede desarrollarse la argumentaciéon con conviccion y
persuasion
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Contenido
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Tema 1: Comunicacion Persuasiva (8 NOras) ........ecoiiiiiiiiiiiii e
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Tema 3: Argumentacion juridica efectiva (8 NOras) ......ccccocviiiiiiiiii e
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CONTENIDOS

Tema 1: Comunicacion Persuasiva (8 horas)

Contenido General

e Comunicacién Juridica
o Concepto de la comunicacion
o Asertividad, empatia y simpatia procesal
o Persuasion y conviccion
o Palabras, voz y gestos

e Técnicas de persuasion
o Imagenes
o Numeros
o Disco Rayado
o Historias
o Metaforas

Tema 2: La teoria del caso (8 horas)

Contenido General
e Concepto
o Metodologia
o Elementos
o Preguntas en la teoria del caso
¢ Contenido
o Teoria factica
o Teoria probatoria
o Teoriajuridica
o Pretensiones

Tema 3: Argumentacion juridica efectiva (8 horas)

Contenido General
e Preparacion para la Argumentacion
o Conocimiento de derecho

Conocimiento general

El andlisis FODA

La lectura

Las peliculas y series
o Oftros elementos en la preparacion

e Contenido
o Alegatos de inicio y teoria del caso
o Alegatos de conclusiones y teoria del caso
o Ofras argumentaciones en sala 0 en negociacion
o Los imprevistos

o
o
o
o
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